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Szerencsére rengetegen fordulnak hozzank startup Gtleteik megvaldsitésara iranyuld kérésekkel és mi nagyon
szivesen segitlink ebben. Fontos tudni viszont, hogy a fejlesztécégeknek is rengeteg kilonbozd, féleg lzleti
informacidra van szilkséglk ahhoz, hogy megfelel6 becslést és arajanlatot tudjanak adni egy termék elkészitésére.

A tovébbiakban 0sszesen 9 tandcsot osztunk meg veled arrdl, hogy milyen lépéseken szikséges végigmenned
ahhoz, hogy sikeres és hatékony egylittmikodésben legyen részed a terméked fejlesztdivel. Hozd a jegyzetfizeted
és a tollad. Vagjunk bele!

Talan a legfontosabb pont, hogy mér az elsé pillanattdl kezdve folyamatos kapcsolatban legyél a célcsoportoddal,
hiszen ez segit megtalalni a fajdalompontot, amire megoldast nyujthatsz. Keresd meg férumokon, google
trendsben, kozdsségi oldalakon, csoportokban, hogy mire keresnek leginkdbb azok az emberek, akik a
szolgdltatdsodat szeretnék. Erre épitkezve indithatsz egy kérddives kutatast is Fontos nem Osszekeverni a
pipeline fogalméat sem az értékesitési tolcsérrel, sem az elérejelzéssel, mert 6sszetettebb és sokoldaltibb, mas
célt szolgald eszkdznek szamit. A pipeline az elérejelzéssel szemben nem csupan az adott idétartam alatt
valoszintileg sikerrel zéruld lehetéségeket becslli fel, hanem az értékesitési folyamatban aktudlisan betoltott
helyiikon jeleniti meg a cég 6sszes leendé ligyfelét.

Igy nem csak pontositani tudod, hogy mi a szolgaltatasod, ezaltal elkeriilve a fejlesztés megkezdése elétti vagy a
folyamat kozbeni véltozasokat, hanem a marketing kommunikéciod is a megfelelé témara tudod kihegyezni. Sét!
Egy igényes sales oldallal, feliratkozdkat és elérendeléseket is szerezhetsz.

Bizony! Valamiért rengetegen elfelejtik, hogy a
startup is egy Uzlet. Nem elegendd informécio
senkinek a “Figyelj, van egy zsenidlis otletem.
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Egy megfelelé Uzleti terv nélkil a befektetdk
sem tudjak mibe fektetik a pénziket és a
partnereid sem tudjdk milyen terméket
széllitsanak le szamodra. Fontos, hogy mérhet6
legyen az eredmény, és tervezheté a folyamat.
Ebben egy (izleti terv fog segiteni.

Ez a legnehezebb pontja a feladatoknak. Ha ezen tul vagy, minden mas megy, mint a karikacsapas. Bar a pénzligyek
tervezése része egy jo Uzleti tervnek, mégis érdemes ezt kilon venni és nagyobb hangsulyt is fektetni ra.
Gondolom nem szlikséges elmagyarazni miért fontosak a tervezhet6 pénziigyek egy cég életében.

Ebbdl tisztan lathatod, hogy mikor mit engedhettek meg magatoknak. Latjatok, mennyi tékebevonasra lesz
sziikségetek, mikortdl és mennyi bevételt vartok és mikor lehet profitéld. Erdemes elegendd energiat fektetni
ebbe, nem elfelejtve a marketing és infrastruktura koltségeit sem, nehogy meglepetések érjenek.



Befektetdknek, sajtdnak, partnereknek, érdeklédéknek. Ugye te sem szeretnéd elmondani a teljes 6tletedet napi
tobb tizszer? Erre a legjobb megoldés, ha ezeket egy dokumentumba gyUijtod és konnyen fogyaszthatd formaban
tovabbitod a beszélgetd partnereidnek. A kivitelez6é partnerednek dridsi segitség, ha van egy irott anyag, amihez
barmikor vissza tud térni mar az ajdnlatadasi folyamatnal. Es persze ha az elsd taldlkozéra ez alapjan mar
felkészilten érkezhet. Rdadasul befektetdk eléttiizgalomban sem felejted el, mit szeretnél mondani.

Egy j6 bemutatdanyagban a piackutatas eredménye, az (izleti terv kivonata, és a termék leirdsa mellett helyet
kapnak a cég fejlédési terveiis.

Sokan legyintenek erre és par dra alatt a legkdzelebbi versenytarsakrél 6sszegyUjtenek egy kevés

adatot céginformacids rendszerekbdl és par informaciot Googlebdél, majd bélogatva megallapitjak, hogy “ettdl

ugyis jobb vagyok” és ennyiben hagyjak. Vagy még rosszabb, mikor azt mondjak, hogy nincs versenytars. Olyan
nincs, hogy nincs! Ha mégis igy van, akkor annak valdszintleg oka van, hogy méas sem |épett be az adott piacra. Vagy
pont kiléptek rola.
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2423 e, Szén;j elegendd id6t a konkurencia kutatasara. Es
vedd szélesebb korben. Hiszen egy instant
Uzenetkildd szolgaltatasnak nem csak a Facebook
Messenger vagy a WhatsApp lehet versenytarsa.
Bizony az Instagramon is mukodik azonnali
Uzenetkdldés, de az

e-mail szolgéltatok is ide sorolhatok, de akar az SMS
is.
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A megfelelé piaci elemzés egy pontosabb, atfogdbb
képet ad szamodra a piacrdl, a versenytarsak
meghatéarozasa és elemzése pedig segit elekerllni
olyan gyakori startup hibakat, mint pl. a hibas ar
meghatdrozas.

A startupok nem mikdodhetnek multi cégként, hiszen akkor elvesztik a gyorsaségi elényik. Minden teriletre
szikséges egy felelds, aki dontést hozhat az adott feladatokat érinté kérdésekben az alapitdtarsak megkérdezése
nélkiil. Es fontos, hogy megbizzatok egyméasban. Sokszor eléfordul, hogy valaki dontést hoz, amit késébb egy masik
alapitotars/tulajdonos teljesen megmaddosit. Ez hatréltatja a fejlesztést, ezéltal a piacra Iépést és valdszintileg
mérhetetlen kart okoztok vele a sajat cégeteknek. Legyenek tisztak a felel6sségek mindenki szdméara mér a
fejlesztés megkezdése el6tt.
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Természetesen nem tervezégrafikusi vagy UX szakember mindséget véar senki, de rajzold le magadnak a
folyamatokat. Ha digitalis termékrél van szo, akkor pedig a képernydk alap tervei is legyenek felvazolva. Rengeteg
oOtlet akkor tisztazodik pontosan, mikor papirra veted. llyenkor nagyon sok esetben réjossz megoldésokra vagy
lehetséges buktatokra még idében.

Arrél nem is beszélve, hogy a megbizott kivitelezének sokkal konkrétabb anyagot tudsz ezzel dtadni, amivel
nagyban meggyorsitod mar az arajéanlat adast is, és a tervezési folyamat elgjét.

Tudja mindenki, mennyire fontos egy indulé kampany. A & .~
legtobben arra vérnak, hogy dridsi sajtémegjelenések, | = \
és  targetdlt online  marketing  kampanyok |
eredményeképp azonnal vasarlok ezrei rohamozzak meg
a céget. Ez sajnos az esetek nagy tobbségében nem igy
van.

Egy sima launch kampany nem elég. Idében sziikséges
tervezni és a marketinget, brand megismertetését,
ugynevezett “brand awareness” fazisat a marketingnek
mar a fejlesztés elkezdése elétt is indithatod.

Ahogy az elsé pontban is olvashattad, aktivitdssal a célcsoportodban. igy sokkal hamarabb tudsz
elérendelésekre szert tenni, ezzel megfinanszirozva egy hatékonyabb launch kampanyt vagy a kovetkezd
fejlesztéseket.

Hiszen mit sem ér az egész, ha elveszik a kezdeti szikra. Neked, az alapitétéarsaidnak, és az (izleti partnereidnek is
fontos, hogy a legjobb énmagad legyél nap, mint nap. Ne hagyd, hogy elvessz a feladatok tengerében és
elterelédjon a figyelmed a folyamatrdl az allandé stresszre és a problémaira. Igy a kommunikécid is konnyebben
fog menni.
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Ha a fenti feladatokkal elkésziltél, maris nagy elénnyel inditod startupod és konnyebben navigélod majd a
cégvezetés rogos orszagutjan. Eljott hat az ideje, hogy kivalaszd a megfeleld kivitelezd csapatot, akivel szeretnél
egyutt dolgozni. Egy ilyen csapat kivalasztéasanal a legfontosabb szempontot sokszor sajnos az ar adja. Ez nem
helyes.

Az elsédleges dontési pontok mindig a csapat szakértelme, termékkdzpontisaga legyenek. Ezt kovetden
kiemelten fontos a szimpatia, ettél lesz a kommunikacid valdban egyszer(, gordilékeny. Amennyiben ezek
rendben vannak, valdszinlleg megtalédltad a megfelel6 partnert, aki segit elinditani startupodat és elegendé
tamogatast nyUjt akar hosszabb tavon, a legnehezebb idészakokban is.
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